

Nom et prénom : OLOUAMAT  Maximin  
Né le 29/03/1969 à BANGUI  Nationalité : Centrafricaine

Tel: 75.50.85.75/ 72.50.85.75 /70.02.86.56 Email : olouamatmaximin@gmail.com     

Skye : maximin.olouamat1 BP : 1958 Bangui
Situation familiale : Vie maritale, Trois(03) Enfants
FORMATION

 ETUDES SUPERIEURES

1989 – 1992 : Etudes Supérieures à BESANCON 25000 FRANCHE COMPTE (France)
INSTITUTION FREQUENTE : 
Ecole Privée Vauban  filiale du Groupe Pigier, Ecole de commerce International et de gestion d’Entreprise 4, rue de la Préfecture Besançon 25 000, Préfecture de Doubs,  Franche Compté (France).  Option : Ingénieur en  Marketing Opérationnel

1992- 1995 : Université de Bangui Cycle de licence, Faculté de Droit et des Sciences  Economiques 

DIPLOMES OBTENUS : 
1989-1992 : Ingénierie commerciale, option Marketing opérationnel

1992 -1995 : Licence en Droit privé
EXPERENCES PROFESSIONNELLES 

1) Manager de formation, 2) Senior consultant International en Investissement stratégique, 3) Administrateur de Sociétés : 2010 – 2014, Agent mandant de Mr Joël FAUQUEMBERGUE Président Directeur Général  de la société S.A  SIATEL 4, rue Louis Armand – 92600 Asnière-sur Seine France en RCA  site web : www.siatel.com
· Accompagnement en Investissement Stratégique et en ingénierie dans les Secteurs Miniers, hydrocarbures, Bois, Industries extractives, Ressources naturelles et Commerce international.

· Conseil en orientation d’investissement 

· Procédurier en méthodologie de création des structures opérationnelles à savoir : Société Minière, Comptoir ou Bureau d’achat de Diamant et or, Coopérative Minière et tout ce qui attrait aux domaines des industries extractives minéralogiques, Hydrocarbures et Ressources naturelles.

· Appui en Management Administratif et Stratégique

· Conseil en procédure Administrative et Juridique, réf (codes Miniers, Forestiers, Code d’environnement Forestier  et les conventions respectives)

· Conseil en Investissement Economique en entreprise de profit

· Assistance spécifique en stratégie 

· Méthode d’approche Administrative 

· Participation aux discussions des conventions (conventionnaire) 

· Communication interactive permanente

· Lobbying

ORGANISME  D’INTERVENTION : Société SINO Sango SA bureau d’achat de Diamant et Or.

CONSULTING EN INVESTISSEMENT FINANCIER

· Bureau Fiduciaire de Genève BFG 3, boulevard George – Favou – 1204 Genève

Tel. : (0041) 22.319.06.20

Fax : (0041) 22.310.4505(SWISS)

· Interlocuteur : Mr  Michel Henri Petit  Président du Cabinet BFG, Administrateur des Banques Internationales : FMI, Banque Européenne de Développement et Banque Mondiale.  

Intitulé : Lobbying et Drainage  d’Investissement  Financier 
DOMAINE  D’INTERVENTION: les Infrastructures de Développement

OBSERVATION : Projet en gestation.

ORGANISME FINANCIER : Banques Internationales 

CONSULTING EN INVESTISSEMENT STRATEGIQUE ET FINANCIER

· Groupe DANGOTE LAGOS(Nigeria)

· Projet d’investissement sectoriel.

DOMAINE D’INTERVENTION : Ressources  naturelles 

· Mines

·  Cimenterie

·  Agriculture

OBSERVATION : Projet en gestation

CONSULTING EN INVESTISSEMENT STRATEGIQUE ET FINANCIER
· Cabinet d’études et de conseils en Gouvernance, 
· Mangement Stratégique et          

· Investissement ECAP 21 BP : 3006 Bangui République Centrafricaine.

Email : ecap_21@yahoo.com
Intitulé : Lobbying et Drainage  d’Investissement  Financier

 Investissement sectoriel en infrastructure et ressource naturelle par un groupe des investisseurs Mexicains
· Mines 

· Logement 

· Construction des ponts et routes etc.
2006 – 2009 : Administrateur de la société Etole Diamant SAU Filiale du groupe PANGEA DIAMOND Fields PLC junior Centrafrique BP: 31137 Tel.: (+236) 21.61.66.99 Email: aezan@pangeagroup.co.za P.O. Box 4799

Rondbung 2125 South Africa Tel.: (+24)11.886 1211 Fax: (+27)11.886 1044
INTERLOCUTEUR: Actionnaire Principal Associé  Monsieur ANTON Esterhuizen  PANGEA Exploration (PTY) LTD  Site : www.pangeadiamondfieds.com
Conventionnaire entre la filiale Etoile Diamant SAU et l’état Centrafricain représenté par le Ministère des Mines, Energie et Hydraulique (Février 2007).

DOMAINE D’INTERVENTION : Management administratif, intermédiarité entre la société et les hautes autorités politico administratives, suivi des procédures de la convention, gestion des ressources. 

2005 – 2006 : Directeur General cumulativement Directeur d’exploitation et de commercialisation de la société CAGAM –Mines  SA 

Tel. :(+236) 21.61.27.37 Fax : (+326) 21.61.27.37 

DOMAINE D’INTERVENTION : Management administratif et financier, intermédiarité entre l’entreprise et les administrés, communication interactive, suivi de procédure d’exportation, Gestion du personnel, Gestion financière

INTERLOCUTEUR ACTIONNAIRE PRINCIPALL ET ASSOCIE

Monsieur AzarHaim Président du Groupe GFF Gold Financial Facilites LTD et OIDE worldl Wide Projects

Email : azarhaim@yahoo.com Tel. :(0097) 254 7670 970/ Fax : (0097) 237 617 136 

1998-2004 : Directeur Gérant de la Société Qui va Piano - va - SANO SARL. Entreprise familiale de transport en commun, prestation de service et de Négoce International.

2001 : consulting en Marketing opérationnel auprès du Groupe CFAO Centrafrique, Département « Tech mat » et Concessionnaire de marque Toyota 

DOMAINE D’INTERVENTION : Lancement des Produits TECHMAT, véhicule 4X4 Land cruiser VX, Peugeot 607, Prado. 

FONCTION : Consultant 

1995 – 1998 : Directeur commercial de l’entreprise « Intermédiaire services SARL » Entreprise de Bâtiment, de travaux publics et de prestation de services.
COMPETENCES AVEREES
· Management opérationnel et stratégique
· Management commercial 

· Management administratif 

· Management des Ressources 

ATOUTS

· Esprit d’initiative, 

· innovation, dynamisme, rigueur, 

· promptitude, honnêteté, communication interactive, 

· sens de l’écoute et du travail en équipe dans un environnement multiculturel, 

· esprit critique, 
· introspection et forte capacité en relation publique et en management opérationnel, stratégique, 
· Négociation en business international…. 
DOMAINES D’INTERVENTION

· Conception d’un plan Marketing 

· Ciblage et Identification du portefeuille Clientèle 

· Objectif - prospection

· Résultat (profit)

· Management Commercial 

· Assistance spécifique et Encadrement du staff commercial

· Force de vente  

· Animation et technique de vente 

· Suivi Facturation des clients /Recouvrement 




· Communication et relation publique.
· Montage de Projet commercial 

· Identification ou centre d’intérêt 

· Objectif du projet 

· Localisation géographique 

· Contexte Historique 

· Plan marketing 

· Etude du Marché 

· Fiabilité 

· Besoins du prospect (demande)

· Réalisation 

· Résultat 








· Profit

STAGES PRATIQUES
1989 – 1991 : Europe (France)

Localisation géographique : Ville de Besançon 11 rue Battant 25 000  Besançon  

ORGANISME

Employeur : MATTY, Industrie de production des montres Marque MATTY 

· Hôtel Ibis 

· Hôtel Mercure 

· Succursale concessionnaire  des véhicules marque BMW du Doubs, Franche compté Besançon 250000 Rue  de la Préfecture.

1995 – 1996 : Groupe Fadoul SA SCAR Renault concessionnaire des  Véhicules  marques : Mitsubishi, Renault, Mercedes, Land Rover 
AUTRES FORMATIONS
CONNAISSANCE INFORMATIQUE 

· Word – Excel  et Power point

· Bonne maitrise des Logiciels SAARI commercial 

· Défi système AS400, Logiciel de Gestion de stock
IDEOLOGIE POLITIQUE

· Politique de Gauche OBEDIENCE : Social-démocrate
CONNAISSANCE INFORMATIQUE 
· Word – Excel  et Power point

· Bonne maitrise des Logiciels SAARI commercial 

· Défi système AS400, Logiciel de Gestion de stock
LANGUES
Français: écrit et parlé excellent  Anglais : Ecrit et parlé Moyen 
LOISIRS
· Lecture 

· Documentaire 

· Informations nationales et internationales 

· Cinéma et théâtre
SPORTS  
· Football
· Basket Ball 

· Karaté 

VOYAGE : Europe / Afrique 

